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Senior Sales - Nordic Strategies

Alfred Berg expanderar i Sverige och pd den svenska marknaden och letar nu efter en person med
erfarenhet inom férsdljning av finansiella produkter och ett starkt nétverk bland distributérer och
institutionella investerare som kan vara med och bygga vdr svenska affdr. Vill du vara en
nyckelperson i vdr tillvixt och etableringen av Alfred Berg i Sverige?

Rollen

Som Senior Sales/CRM kommer du spela en central roll i att bygga var position som en ledande
nordisk kapitalforvaltare pa den svenska marknaden. Du driver huvudsakligen aktiv forséljning mot
nya kunder och arbetar tatt med var nordiska férsaljningsorganisation som bestar av 12 anstéllda. Du
far dra nytta av, anpassa och vidareutveckla Alfred Bergs valetablerade séljkoncept fér anvandning i
Sverige samt vara aktiv i marknadsféringsinsatser, inklusive nyhetsbrev, seminarier och
medieexponering. Du arbetar néra vart forvaltningsteam (16 stycken forvaltare varav 4 ar placerade
i Stockholm) och ar en del av var innovativa kommunikation via webbseminarier fran egen Tv-studio,
sociala medier samt i traditionell media.

Vem ar du?

e 5-10 ars erfarenhet av forsaljning av fonder eller andra finansiella produkter. Kanske du
idag arbetar for ett annat fondbolag, som investeringsradgivare, maklare eller liknande.

e Valutvecklat natverk bland svenska investerare ar meriterande.

e Flytande svenska och engelska bade i tal och skrift.

e Sjalvstandig, affarsdriven relationsbyggare med ett strukturerat arbetssatt.

e Hogre utbildning fran ett universitet eller hégskola, helst inom ekonomi/finans, ar dnskvart.

e Swedsec-licensiering ar ett krav, men kan erhallas genom oss.

Avgorande egenskaper for att lyckas i rollen &dr entreprendrstank, sjalvstandighet, hog integritet,
struktur och noggrannhet. Du maste ha ett stort intresse for affarer, vara skicklig pa att bygga
relationer samt vara en lagspelare.

Anstallningen omfattar resor i Sverige och mellan Sverige och Norge.

Vad erbjuds du?

e En strategisk viktig roll med stort personligt ansvar.

e Konkurrenskraftig 16n och bonusprogram.

e Mojlighet till partnerskap i bolaget.

e Tjanstepension och forsakringsformaner.

e Trevliga kollegor pa ett centralt beldget kontor pa Blasieholmen i Stockholm.
e  Friskvardsbidrag, 30 dagars semester



Alfred Berg - Den nordiska kapitalférvaltaren

Alfred Berg ar en av de ledande kapitalférvaltarna inom nordiska rantor och aktier med 6ver 160
miljarder kronor under férvaltning. |1 Norge har Alfred Berg varit en av de snabbast viaxande
kapitalforvaltarna och vi har fyrdubblat forvaltningsvolymen de senaste 10 aren. De senaste 5 aren
har vi varit rankade som nummer 1 i Prosperas undersokning av kundnéjdhet, bade bland
distributorer och institutioner.

Alfred Berg har ett mycket konkurrenskraftigt produktsortiment inom nordiska réantor och aktier. Pa
réantesidan erbjuds ett brett utbud av nordiska rante- och obligationsfonder inklusive var mycket
framgangsrika high yield forvaltning. Pa aktiesidan erbjuder vi svensk all cap, nordisk small cap och
nordisk large cap.

ESG ar ett fokusomrade inom Alfred Berg och vi har arbetat aktivt med ESG sedan 1999. Vi
samarbetar inom detta omrade tatt med var huvudagare BNP Paribas. BNP Paribas har ett siljkontor
i Stockholm fér BNP Paribas Asset Managements internationella fonder.

Vi &r idag ca 70 anstallda pa Alfred Berg i Norden varav 10 pa vart kontor i Stockholm med malet att
Oka antalet anstallda ytterligare pa Stockholmskontoret.

Ansokan och mer information

Du soker tjansten genom att maila ditt CV och personligt brev till hr.no@alfredberg.com , vi hanterar
ansokningarna lIopande sa ansdk garna sa snart som mojligt.

For mer information om Alfred Berg och tjansten ar du varmt valkommen att kontakta Head of Sales
pa Alfred Berg Nils J. Andresen, telefon +47 90 98 72 72.

Vi intervjuar lopande sd ansok garna sa snart som mojligt. Valkommen med din ansékan!
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